NOTAS DEL CURSO DE ESPECIALIZACION DEL AGENTE

INMOBILIARIO
ASIGNATURA HORAS CALIFICATIVOS \
copiGo u LECTIVAS | ENNROS. | EN LETRAS

CEAI-19/21 RELACIONES INTERPERSONALES 08 HORAS 18 DIECIOCHO
CEAI-19/21 LIDERAZGO Y DESARROLLO ORGANIZACIONAL 08 HORAS 18 DIECIOCHO
CEAI—19/21 ETICA EN LAS ACTIVIDADES INMOBILIARIAS 08 HORAS 18 DIECIOCHO
CEAI-19/21 LENGUAJE Y REDACCION 09 HORAS 17 DIECISIETE
CEAI-19/21 MATEMATICA BASICA 09 HORAS 15 QUINCE
CEAI—19/21 HERRAMIENTAS INFORMACTICAS PARA EL DESARROLLO DE 08 HORAS 20 VEINTE

OPERACIONES INMOBILIARIAS DE INTERMEDIACION

ANALISIS DE LA LEY 29080, LEY DE CREACION DEL REGISTRO DEL
CEAI—19/21 AGENTE INMOBILIARIO DEL MINISTERIO DE VIVIENDA, CONSTRUCCION 08 HORAS 16 DIECISEIS

Y SANEAMIENTO Y SU REGLAMENTO
CEAI—19/21 TEMAS DE DERECHO INMOBILIARIO 08 HORAS 16 DIECISEIS
CEAI—19/21 TEMAS DE DERECHO CIVIL PATRIMONIAL 08 HORAS 16 DIECISEIS
CEAI-19/21 TEMAS DE DERECHO PENAL 08 HORAS 16 DIECISEIS
CEAI-19/21 TEMAS DE LICENCIAMIENTO URBANO 08 HORAS 14 CATORCE
CEAI-19/21 ASPECTOS TRIBUTARIOS Y CONTABLES APLICABLES A LA GESTION 15 HORAS 19 DIECINUEVE
CEAI-19/21 INMOBILIARIA
CEAI-19/21 TECNICAS DE TASACION DE INMUEBLES: ARANCELARIA Y COMERCIAL 15 HORAS 15 QUINCE
CEAI-19/21 FINANCIAMIENTO INMOBILIARIO 07 HORAS 19 DIECINUEVE
CEAI-19/21 ESTADISTICA INMOBILIARIA 06 HORAS 17 DIECISIETE
CEAI-19/21 TECNICAS DE EVALUACION CREDITICIA 07 HORAS 19 DIECINUEVE
CEAI-19/21 MARKETING INMOBILIARIO 09 HORAS 17 DIECISIETE
CEAI-19/21 ADMINISTRACION INMOBILIARIA 09 HORAS 16 DIECISEIS
CEAI-19/21 EL MERCADO INMOBILIARIO ACTUAL 09 HORAS 17 DIECISIETE
CEAI-19/21 TECNICAS DE INVESTIGACION DE MERCADO 09 HORAS 15 QUINCE
CEAI-19/21 GESTION COMERCIAL 12 HORAS 15 QUINCE
CEAI-19/21 GESTION DEL AGENTE INMOBILIARIO 12 HORAS 18 DIECIOCHO
CEAI-19/21 PLANIFICACION Y DESARROLLO URBANO 08 HORAS 16 DIECISEIS
CEAI-19/21 CATASTRO URBANO 08 HORAS 16 DIECISEIS
CEAI-19/21 LECTURA, EXPRESION GRAFICA E INTERPRETACION DE PLANOS 06 HORAS 17 DIECISIETE
CEAI-19/21 ARQUITECTURA DE INTERIORES 08 HORAS 16 DIECISEIS
CEAI-19/21 TALLER DE TECNICAS DE VENTA Y NEGOCIACION 10 HORAS 18 DIECIOCHO

TOTAL, DE HORAS | 240 HORAS
J




