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Dirección:













Dirección Prop.:












1. ¿Quiénes son las personas que figuran en la escritura?, los propietarios 

2. ¿Quiénes son las personas que ayudan a decidir?, ¿Están todas de acuerdo

3. ¿Cuál es el motivo que lo lleva a vender su propiedad?

4. ¿Ya tiene previsto a donde mudarse?  ¿Tiene en mente una propiedad específica?

5. ¿En cuánto tiempo quiere estar en su nueva propiedad? 
6.  ¿Para qué fecha necesita vender  su propiedad? Si no se vendiera en “X” meses (El plazo que el fijó) o en 6 meses ¿Cómo le afectaría?
7. ¿Desde hace cuánto tiempo está vendiendo su propiedad? 

8. ¿Con que precio inició la venta de su propiedad? 

9. ¿Cuánto está pidiendo ahora por su propiedad?
10. ¿Cómo llegó a este precio?
11. ¿Alguna vez ha trabajado con un agente inmobiliario? O ¿Por qué no ha trabajado con un agente?
12. ¿Qué es lo que espera de su agente inmobiliario? A parte de vender su propiedad
13. ¿Algún problema legal con la propiedad, escrituras, poderes, nombres, etc.?
14. ¿Ha realizado algún cambio en la estructura de su propiedad? Como columnas, tirar paredes, etc. (DECLARATORIA DE FÁBRICA)
15. Solicitar y revisar CRI, Copia Literal, HR-PU para valorización.

16. Recorrido Fotográfico: Que queda con la propiedad:
17. Próxima entrevista:

INFORMACIÓN ADICIONAL:  m² T:




m² C


















 1ra Planta
2da Planta
3ra Planta
4ta Planta
Sacar fotos y cita.

